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中田法人営業部長（写真中央）を中心にミーティングする職員（5月25日、立川法人営業部）

飯能信用金庫（埼玉県、松下寿夫理事長）は6月30日、東京都内で三つ目となる法人営業部を立川市内に新

設。本店を置く埼玉西部と、隣接する多摩地区の顧客をつなぎ、交流を促進して経済の活性化を目指す。2022

年に先行して設置した板橋・杉並の営業部の実績と、脱低金利競争を掲げ本業支援で勝負する戦略に迫る。

埼玉西部は交通網が充実していて、都内通勤が可能であるとともに、開発余地のある土地が残っているのも

強み。法人営業部は、都内では十分に成長できない事業者に埼玉の魅力を伝えたり、双方の事業者をつなぎ相

互の発展を目指したりする。実際に、杉並法人営業部が誘致し取引先製造業者が埼玉県日高市に工場と倉庫を

建設する好事例も生んでいる。

設置から4年弱が経過した杉並法人営業部の現在の融資残高は約100億円、板橋法人営業部は80億円。同時期

に新設したフルバンクの朝霞支店（埼玉県）も120億円で、いずれも成長を続ける。コロナ禍で拠点網の縮小

が相次いだ金融界だったが「ピンチはチャンス」と拠点を増強。事業者の困りごとを聞き解決策を提案して新

規融資につなげてきた。

開設準備室が提案営業

新設した立川法人営業部も戦略は同じだ。「金利競争はしない。本業支援で事業者と関係を構築する」のが

金庫の考え方。ビジネスマッチングやM＆A（合併・買収）支援など、得意とするソリューション営業を武器

に、開設準備室を置いた25年10月から、営業担当3人が中心となって既存先・新規先への訪問を繰り返してき

た。融資の話はほとんどせず、事業計画や課題の聞き取りに注力。この結果、都内の製造業者による埼玉県入

間市の工業団地視察を実現するなど、実績を出し始めた。
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「飯能信金は中小事業者にも熱心にアプローチしサポートしてくれている」と評価する取引先のミ
ート・コンパニオン（立川市）の阿部昌史社長（右）と、松下理事長（左奥、6月18日、ミート・
コンパニオン）

同信金は26年度にスタートした中期経営計画で、3年間で毎期250億円の融資残高純増を目指しており、新拠

点がこのうち少なくない割合を担う計画。寄せられる期待は大きい。

新拠点は法人営業部長を含め8人体制だが、うち1人は住宅ローンの専担者。これは先行する法人2拠点では行

っていない新たな試み。同信金は住宅ローン獲得に注力しており、新拠点では地元不動産業者との関係性を強

化し紹介案件を獲得する。すでに職域営業先で借り換え需要をつかみ始めている。将来は法人営業部から路面

店へ移行する可能性も見据え、個人取引も重視する。立川法人営業部の中田淳法人営業部長は「丁寧に対話し

事業者をつなぐことなどで関係を構築していく」と語る。
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